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style="font-family:Calibri,sans-serif">Ben jij de accountmanager met internationale saleservaring in een

technische omgeving en klaar voor een nieuwe uitdaging? </span></span></span><span style="font-

size:11pt"><span style="line-height:107%"><span style="font-family:Calibri,sans-serif">Lees dan direct

verder en reageer op deze prachtige kans!</span></span></span><br />
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style="font-family:Calibri,sans-serif"><b><span style="font-size:10.0pt"><span style="font-
family:"Arial",sans-serif"><span style="color:#333333">TwenteXL</span></span></span></b><span
style="font-size:10.0pt"><span style="font-family:"Arial",sans-serif"><span style="color:#333333"> komt
voor één van haar opdrachtgevers graag in contact met passende kandidaten voor de functie

van <b>Internationaal Accountmanager Sales. </b>In deze functie ben je verantwoordelijk voor het
uitbouwen van de commerciéle activiteiten binnen Europa met de nadruk op Nederland, Duitsland en
Frankrijk. Door jouw technische affiniteit met de metaalbewerking en commerciéle ervaringen vanuit een
internationale technische productieomgeving, ben je in staat nieuwe klanten voor je te winnen en een

langdurige relatie op te bouwen. Een uitdagende baan voor een accountmanager met ervaring, die alle

ruimte krijgt om in een klein team zichzelf verder te
ontwikkelen.</span></span></span></span></span></span></span></p>
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style="color:#333333">0Opstellen van verkoopplannen en
omzetdoeltellingen</span></span></span></span></span></span></span></span></li>
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