Internationaal Accountmanager Sales

TwenteXL™

WERVING & SELECTIE meiiszcs

Locatie

Zuid-Holland, Voorburg
https://www.advertentiex.nl/x-1001646-z

<p style="margin:0cm Ocm 8pt"><span style="font-size:11pt"><span style="line-height:107%"><span

style="font-family:Calibri,sans-serif">Ben jij de accountmanager met internationale saleservaring in een

technische omgeving en klaar voor een nieuwe uitdaging? </span></span></span><span style="font-

size:11pt"><span style="line-height:107%"><span style="font-family:Calibri,sans-serif">Lees dan direct

verder en reageer op deze prachtige kans!</span></span></span><br />
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style="font-family:Calibri,sans-serif"><b><span style="font-size:10.0pt"><span style="font-
family:"Arial",sans-serif"><span style="color:#333333">TwenteXL</span></span></span></b><span
style="font-size:10.0pt"><span style="font-family:"Arial",sans-serif"><span style="color:#333333"> komt
voor één van haar opdrachtgevers graag in contact met passende kandidaten voor de functie

van <b>Internationaal Accountmanager Sales. </b>In deze functie ben je verantwoordelijk voor het
uitbouwen van de commerciéle activiteiten binnen Europa met de nadruk op Nederland, Duitsland en
Frankrijk. Door jouw technische affiniteit met de metaalbewerking en commerciéle ervaringen vanuit een
internationale technische productieomgeving, ben je in staat nieuwe klanten voor je te winnen en een

langdurige relatie op te bouwen. Een uitdagende baan voor een accountmanager met ervaring, die alle

ruimte krijgt om in een klein team zichzelf verder te
ontwikkelen.</span></span></span></span></span></span></span></p>

<p style="margin:0cm Ocm 8pt"><span style="font-size:11pt"><span style="background:white"><span
style "line-height:13. 5pt"><span style "font-family:Calibri,sans-serif'><span style="font-

Z-9%9

TOOT-X/|u"XaNUaLIBAPE MMM//:Sdny E—.-l

Jabeurwiunodoy

soles

leeuolieulalu|

Z-9%9

>
(@}
o
o
c
>
=
3
o
S
D
Q
o)
=

sales

leeuoliieusalu|

Z-9%9

TOOT-X/|U"XanuaLaApe MMWW//:Sdny E

=]

Jabeurwiunody

soles

[eeuoneuIau|

Z-9%9

Jabeuewiunoday

sales

leeuoliieulalu|

QPE=><SP
iR spa

arif'><sfan stylb
'i's vle="cdfor:#333

de regid Nede
Fﬁankruk%/span>

<k style:c%’margm
t}/le "Ilné he|gh1
g g
=] >
83 2
5 g S
R 28

@nt S|ze?10 Opt
38£>Gen@reren Vv

langd, Duitsfand en
</span></®an></<
Ocm Ocm &pt;"><
13$pt"><§3an sty

TOOT-X/|u"XaN
[eeuoneuIaU

sales

c agﬁem
ERS ><
LAl ></

le=Ttab 5tops:list 3
&pan style="fon

an gew buﬁness e

pata>></spa§;></spc
parﬁstyle—?&ont -size
le= @ab stoﬁs.ust 36

TOOT-X/|u"x3an
soles
[eeuoneuIau

= COl

)

-Bugily:"Arigl", sang
ntbéheren @n uitbo

n>§llspan>%/span/
P! 1@t"><s§an style=

5. Og"><spa1 style

TOOT-X/|u"XaN
soles
[eeuoneuIaIU

3&Span styles

7)) Q .
Ltveh van relaties,

euewiu

</lig
liackground whi
"fogt famlly Callbr

TOOT-X/|u"XaN
sales
|eeuo!1eu191

-9%9
y

Hpe 'N\N\M/%Sdll

17

QD

[72]
I

TOOT-X/|U' XNt

Jabeuewu

soles

[eeuoneuIau|


https://www.advertentiex.nl/x-1001646-z
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style="color:#333333">0Opstellen van verkoopplannen en
omzetdoeltellingen</span></span></span></span></span></span></span></span></li>
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