
 

Business development manager

Locatie Noord-Holland, Hilversum
https://www.advertentiex.nl/x-1034516-z

  Wil jij werken als BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER bij dé marktleider op het gebied van
distributie van chemicaliën en ingrediënten?

De divisie Coatings & Constructions heeft ruimte voor een nieuwe enthousiaste en
gemotiveerde business development manager met achtergrond in chemie of bouwkunde. In deze rol ben
je onderdeel van het technisch commerciële team in de Benelux en zal je jouw klanten technisch
adviseren op de Nederlandse markt. De nadruk in deze functie ligt op het technisch ontwikkelen van
nieuwe projecten bij de klant. Naast het onderhouden van bestaande relaties streef je actief naar
een hogere afzet. Je bent gemiddeld 3 dagen per week onderweg naar klanten en de andere dagen ben
je gericht op de voorbereiding, rapportage en opvolging van je bezoeken. Je wordt ondersteund door
de commerciële binnendienst en je rapporteert aan de Business Manager.

Om deze dynamische en super interessante functie goed uit te kunnen voeren beschik je minimaal over
een afgeronde HBO opleiding (Master) in de chemie of bouwkunde en heb je een eerste werkervaring
achter de rug, ofwel heb je al een aantal jaren relevante werkervaring opgedaan in een soortgelijke
functie. Je bent in staat om je technische kennis om te zetten in commerciële successen, bent een sterke
onderhandelaar, sales gedreven, ambitieus maar tevens hands-on als je creatieve oplossingen zoekt
voor je klanten. Je bent nauwkeurig, servicegericht, communicatief vaardig, flexibel ingesteld, innovatief
en stressbestendig en kunt zelfstandig en resultaatgericht werken. Naast het  Nederlands beheers je
de Engelse taal in woord en geschrift.

Wij bieden je een vaste baan bij een internationaal gerenommeerd bedrijf. Je wordt goed ingewerkt en
begeleid en krijgt alle kansen om je verder te ontwikkelen. Je gaat werken in een fijn team met dito
werksfeer. Uiteraard ontvang je een marktconform salaris met goede secundaire arbeidsvoorwaarden.

Heb je interesse in bovenstaande uitdagende baan? Solliciteer dan via onderstaande button met recent
CV en motivatie. Wil je meer informatie? Neem dan contact met ons op via de mail: commercieel@
nl.randstad.com

We zien uit naar jouw reactie!
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Uiteraard staat deze vacature open voor iedereen die zich hierin herkent.

Functieomschrijving

Wil jij werken als BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER bij dé marktleider op het gebied van distributie
van chemicaliën en ingrediënten?

De divisie Coatings & Constructions heeft ruimte voor een nieuwe enthousiaste en
gemotiveerde business development manager met achtergrond in chemie of bouwkunde. In deze rol ben
je onderdeel van het technisch commerciële team in de Benelux en zal je jouw klanten technisch
adviseren op de Nederlandse markt. De nadruk in deze functie ligt op het technisch ontwikkelen van
nieuwe projecten bij de klant. Naast het onderhouden van bestaande relaties streef je actief naar
een hogere afzet. Je bent gemiddeld 3 dagen per week onderweg naar klanten en de andere dagen ben
je gericht op de voorbereiding, rapportage en opvolging van je bezoeken. Je wordt ondersteund door
de commerciële binnendienst en je rapporteert aan de Business Manager.

Om deze dynamische en super interessante functie goed uit te kunnen voeren beschik je minimaal over
een afgeronde HBO opleiding (Master) in de chemie of bouwkunde en heb je een eerste werkervaring
achter de rug, ofwel heb je al een aantal jaren relevante werkervaring opgedaan in een soortgelijke
functie. Je bent in staat om je technische kennis om te zetten in commerciële successen, bent een sterke
onderhandelaar, sales gedreven, ambitieus maar tevens hands-on als je creatieve oplossingen zoekt
voor je klanten. Je bent nauwkeurig, servicegericht, communicatief vaardig, flexibel ingesteld, innovatief
en stressbestendig en kunt zelfstandig en resultaatgericht werken. Naast het  Nederlands beheers je
de Engelse taal in woord en geschrift.

Wij bieden je een vaste baan bij een internationaal gerenommeerd bedrijf. Je wordt goed ingewerkt en
begeleid en krijgt alle kansen om je verder te ontwikkelen. Je gaat werken in een fijn team met dito
werksfeer. Uiteraard ontvang je een marktconform salaris met goede secundaire arbeidsvoorwaarden.

Heb je interesse in bovenstaande uitdagende baan? Solliciteer dan via onderstaande button met recent
CV en motivatie. Wil je meer informatie? Neem dan contact met ons op via de mail: commercieel@
nl.randstad.com

We zien uit naar jouw reactie!
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Uiteraard staat deze vacature open voor iedereen die zich hierin herkent.

Sollicitatieprocedure

Je maakt een 'mijn Randstad' account aan om te kunnen reageren op onze vacatures. Dit doe je
automatisch wanneer je voor het eerst een sollicitatie afrond bij Randstad, heel eenvoudig dus. Via je
'mijn Randstad' account beheer je gemakkelijk je gegevens en gaan je volgende sollicitaties nog!  
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