Accountmanager Commercieel medewerker

Locatie Overijssel, Almelo
https://www.advertentiex.nl/x-1039182-z

BTR Trainingen is een jonge en ambitieuze organisatie, gevestigd in Almelo. Vanuit Twentse nuchterheid
bieden wij met zorg meer dan 250 verschillende maatwerktrainingen aan diverse branches. Als spil
tussen trainers en opdrachtgevers zijn zij altijd op zoek naar maatwerkoplossingen waar de eindklant
baat bij heeft. Zij verkopen geen product, maar de oplossing van een probleem.

Om hun marktaandeel in Nederland verder uit te kunnen breiden zijn zij op zoek naar versterking.
Spreekt dit profiel jou aan en denk jij een goede bijdrage te kunnen leveren aan het succes van BTR
Trainingen? Bekijk hieronder de vacature en solliciteer direct!

Functiebeschrijving

Als Accountmanager / Commercieel medewerker versterk jij ons salesteam. Tot je taken behoren:

Klanten en potentiéle klanten commercieel inhoudelijk adviseren over opleidingsvragen, inclusief de
verkoop en de opvolging daarvan.
Proactief outbound bellen vanuit zowel warme als koude leads, alles om je eigen winkel te ontwikkelen en
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Als commercieel accountmanager bij BTR Trainingen ben je verantwoordelijk voor je eigen ‘winkel'. Je
staat potentiéle en bestaande klanten op een professionele manier te woord waarbij het contact bestaat
uit telefonisch-, mail-, en persoonlijke contact. Bij ons sluit je niet alleen een verkoop, maar begin je een
relatie met de klant. Een goede relatie start bij ons door zorg te dragen voor een complete, correcte,
tijdige en klantgerichte afhandeling van de klantvraag. Je onderhoudt en versterkt je relatie met de klant
door regelmatig te bellen of de klant te bezoeken voor een persoonlijk gesprek of persoonlijke
inventarisatie van een klantvraag.

Als medewerker van BTR Trainingen straal je enthousiasme uit, beschik je over een gezonde dosis
humor, ben je collegiaal ingesteld en kun je zowel zelfstandig als in teamverband uitstekend functioneren.
Je beschikt over een HBO werk- en denkniveau en hebt interesse in het opleiden en ontwikkelen van
mensen en organisaties. Je hebt een uitstekende beheersing van de Nederlandse taal in woord en
geschrift. Je bent commercieel, flexibel ingesteld, durft initiatief te tonen, je bent communicatief en
administratief vaardig en je hebt een servicegerichte en gedreven houding.

Arbeidsvoorwaarden

Naast een open en gezellige werksfeer, bieden wij nog meer. Wij bieden je een verantwoordelijke,
gevarieerde en zelfstandige functie met veel ruimte voor eigen inbreng. Naast een passend basissalaris
bieden wij een interessante provisieregeling. Bij ons is er voldoende ruimte voor persoonlijke ontwikkeling
en kennen wij goede secundaire arbeidsvoorwaarden. De arbeidsomvang van deze functie bedraagt bij
voorkeur 40 uur per.
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