Country Manager Benelux ampamp UK

Locatie Gelderland, Putten
https://www.advertentiex.nl/x-1589077-z

Country Manager Benelux &amp; UK
Kerkrade/ Hybrid
Jouw rol als Country Manager

Dit is een nieuwe rol binnen de Medisana Benelux-organisatie en rapporteert rechtstreeks aan de
Managing Director EMEA in Duitsland (Neuss) en maakt deel uit van het Europese Management Team.

Deze rol bestaat uit het ontwikkelen en uitvoeren van strategie&euml;n om de bedrijfsgroei te stimuleren,
het managen van alle operationele activiteiten en ervoor te zorgen dat de financi&euml;le doelstellingen
worden behaald.

Je bent verantwoordelijk voor de gehele organisatie en hebt volledige P&amp;L verantwoordelijkheid met
een omzet van rond de &euro; 12milj. Medisana Benelux heeft op dit moment 9 medewerkers waarvan er
5 direct aan jou rapporteren.

De ideale kandidaat is een ervaren (sales) manager met uitgebreide kennis en een netwerk in
Consumenten Elektronica/ Producten. lemand die weet om te gaan met en verkopen aan grote ketens

zoals Mediamarkt/ Action/ Blokker en marktplaatsen zoals Bol.com/ Coolblue.

lemand met ervaring in het managen van een (volledige) P&amp;L, sales gedreven,

z-1/0

68GT-X/|U"XaNUaLIBAPE MMM//:Sdny E

=

dwedwe

Jabeuepy  Anunod

N

xnjpuag

z-1/0

68GT-X/|U"XaNuUaLIAPE MMM//:Sdny E

[=1

dwedwe

Jabeuepy  Anunod

N

Xnjsuag

z-1/0

68GT-X/|U"XaNUaLIBApR MMM//:SANY E

[=]

dwedwe

Jabeuey  Anunod

N

xnjpuag

68GT-X/|U"XaNUSLIBAPE MMM//:SANY

N

Jabeuey Anunod

Xnjauag

$Et MediSapa Bq lgx hoofEkgptooris‘% KerkEade, Li 2 5
“nidgelijk 8agwez|g'zal zijn. m o N2 B2 B2
== S §e = =
© é’ :’ © :* © 5
tedisana is een varpde toonaange en speuahsten ndg thuiszor markt met meer dan 150 pedducten -
ﬁ wordt ve§< cht aﬁw o.a. ge@ecmhseﬁarde wmk§ls r<=talﬁxanalen efl apotheﬁen met |§odu cterszoals D
m}ssagea@araten ghermom@ers pergonenwe@schdatlen:,E> bloeddrlgmehrs gnz om egmaar eén paar te
o e o) e o) e o 5} e o ]
= = =l = =] =
3 & 3 & 3 & 3 & 3 & 3 &
= > = =} [ > = =} [ > = >
[&)] 0] 4] ® [&)] 0] 8] ® 4] 1] a (0]
oo CcC = ® CcC = o) C = 00 cC = 00 C = o (-
© ~ & © =~ © ~ & © = & © =~ © ~ &



https://www.advertentiex.nl/x-1589077-z

noemen.

VITRU | International Executive Recruitment werkt exclusief met Medisana om de beste kandidaat te
rekruteren voor deze cruciale rol.

Wat verwachten we van jeOntwikkelen en implementeren van strategische plannen om de groei en
uitbreiding van het bedrijf in de Benelux en de UK te stimulerenLeidinggeven aan de verkooporganisatie
van de Beneluxldentificatie van markttrends, concurrentielandschap en kansen voor bedrijfsontwikkeling
en productdifferentiatieWerven, trainen en begeleiden van een goed presterend team om
bedrijfsdoelstellingen te behalenHet vergroten van de naamsbekendheid en het formuleren van verkoop-
en marketingstrategie&euml;n om de omzet en het marktaandeel te maximaliserenToezicht houden op
alle aspecten van de operationele activiteiten binnen de Benelux/ UK regio, zorgen voor een
effici&euml;nte en effectieve uitvoeringMonitoren en analyseren van key performance indicators (KPI's)
om verbeterpunten te identificeren en veranderingen door te voerenLeiden van onderhandelingen en
contractbesprekingenVertegenwoordigen van het bedrijf op branche-evenementen, conferenties en
beurzen om het merkimago van het bedrijf te versterken en nieuwe zakelijke kansen te
stimulerenDuidelijke prestatieverwachtingen stellen en regelmatig feedback geven aan teamledenHet
bevorderen van een cultuur van samenwerking, innovatie en excellentie binnen het teamWat breng je
meeRuime en aantoonbare ervaring in een senior (sales) managementrol, bij voorkeur als Country
Manager of Regionaal ManagerUitgebreide ervaring in de markt van consumentenelektronica/ producten,
bij voorkeur met een focus op 'Welzijn / Gezondheidsproducten' en/of apparatenUitstekende
leiderschaps- en people management vaardigheden, met het vermogen om te inspireren en te
motiverenProductmanagement en marketingervaringSterk begrip van de marktdynamiek, zakelijke
omgeving en culturele nuances van de Benelux en de UKVermogen om strategisch te denken,
markttrends te analyseren en datagestuurde beslissingen te nemenBewezen staat van dienst in het
succesvol stimuleren van bedrijfsgroei en het behalen van financi&euml;le doelstellingenErvaring met het
managen van een (volledige) P&amp;LKennis en ervaring in het tijdig en kwalitatief goed opstellen van
rapportagesUitzonderlijke communicatie-, onderhandelings- en presentatievaardighedenErvaring in een
uitdagende en snel veranderende omgevingenTeamplayer mentaliteitVloeiend in Nederlands en Engels
in woord en geschrift, Duits is een preGoede Microsoft 365 computervaardighedenGestructureerde en
zelfstandige manier van werken incl. bereidheid tot actieWaarom zou je voor ons werken?Medisana biedt
je een uitdagende functie met goede doorgroeimogelijkheden in een snelgroeiende internationale
organisatieCompetitief salarispakketBonusplanLeaseautoThuiswerkbeleidGemotiveerde en toegewijde
medewerkers en teamsinnovatieve idee&euml;n als toonaangevende leverancier van Connected Health-
productenUitdagende taken op gebieden die onze toekomst be&iuml;nvloedenOrganisatie

Medisana is al meer dan 30 jaar een van de toonaangevende specialisten in de markt van
gezondheidsproducten.

Als onderdeel van de OGAWA Group, een van 's werelds toonaangevende fabrikanten van
massageproducten, zijn we met verschillende merken vertegenwoordigd in meer dan 40 landen.



We ontwikkelen, promoten en distribueren producten in de categorie&euml;n; mobiele gezondheid,
gezondheidscontrole, wellness en lichaamsverzorging voor gezondheidsbewuste consumenten over de
hele wereld.

Hoe te solliciteren

Als je ge&iuml;nteresseerd bent en aan alle bovenstaande vereisten voldoet, stuur dan je Engelstalige cv
via het sollicitatieformulier naar VITRU, The European Executive Recruitment Firm. Voor meer informatie
over deze vacature kun je contact opnemen met Guy Laeven van VITRU via().

Acquisitie wordt niet op prijs gesteld.
Websiteklik hier voor meer.
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