
 

Adviseur Web en Online Marketing (32-40 uur)

Locatie Noord-Holland, Amsterdam
https://www.advertentiex.nl/x-797700-z

consultative selling inventariseren HBO+/WO
Bedrijfsomschrijving

Onze opdrachtgever Digineers in Meppel. Digineers ontwerpt en bouwt websites, webshops en maatwerk oplossingen en zet online campagnes op voor zeer
uiteenlopende typen klanten. Tevens verzorgt Digineers de koppeling tussen deze verschillende tools om organisaties optimaal stuurbaar te maken o.b.v. online-
gegevens. Digineers zorgt voor een online podium met meer conversie, meer leads en meer naamsbekendheid voor haar klanten.Â 
Functieomschrijving

In deze commercieel adviserende rol bied je de (potentiÃ«le) klant toegevoegde waarde door denkkracht en creativiteit. Je brengt kennis en denkt mee met de klant bij de
ontwikkeling van websites, webshops, maatwerk oplossingen of online campagnes. Hierdoor weet je Digineers als interessante partner neer te zetten, duurzame relaties
op te bouwen en opdrachten binnen te halen. Je bouwt relaties op met bestaande klanten, vanuit het netwerk van Digineers of met nieuwe contacten. Je bezoekt beurzen
en netwerkbijeenkomsten om het netwerk uit te breiden en genereert zelf nieuwe leads op een wijze die bij jou past, waarna je afspraken weet te maken met de juiste
personen.Â Door goed te luisteren, door te vragen en tussen de regels door te lezen, inventariseer en doorgrond je vragen van klanten en bouw je een relatie op. Je bent
oprecht geÃ¯nteresseerd in wat de ander doet. Door een compleet beeld te schetsen van de huidige situatie van de klant en de gewenste toekomstige situatie, in
combinatie met jouw uitgebreide kennis van websites en online marketing, ben je in staat om vervolgens aan de klant te laten zien welke toegevoegde waarde Digineers
kan bieden. Je zorgt dat e.e.a. op kantoor wordt uitgewerkt tot een passend concept en voorstel dat je presenteert aan de klant. Dit doe je soms alleen en soms met een
collega uit het team van specialisten dat achter je staat. De opdracht haal je binnen door de aansluiting die je hebt bij de klant en de drive om de klant te laten groeien en
doelstellingen te realiseren, niet door een op scoren gerichte mentaliteit. Op deze wijze wordt de opdracht jou gegund. Je maakt prijsafspraken en draagt grote
opdrachten over aan de projectleider. Tussentijds houd je regelmatig contact met de klant om te schakelen over de voortgang en resultaten. In het geval van kleinere
opdrachten ben je zelf verantwoordelijk voor de projectcoÃ¶rdinatie.Â Jouw gesprekspartners bij klanten zijn marketingmanagers, marketingmedewerkers of de
ondernemer zelf. Intern werk je intensief samen met projectleiders, webdesigners, developers, online marketingspecialisten etc.. Met hen stem je tevens af waar ruimte is
voor nieuwe opdrachten, zodat je op die gebieden opdrachten binnen kunt halen. Je bent ongeveer de helft van de tijd op pad naar (potentiÃ«le) klanten, de rest van de
tijd werk je op kantoor in Meppel.Â 
Functie-eisen

Je hebt een afgeronde HBO+/WO opleiding en werkervaring in een soortgelijke commerciÃ«le rol. Je hebt uitgebreide en actuele kennis van websites en online
marketing.Â Â PersoonskenmerkenJe bent een enthousiaste, gedreven en stevige persoonlijkheid met een pragmatische en doelgerichte instelling. Je bent pro actief,
bezit de nodige assertiviteit en zelfstandigheid, maar kunt ook goed samenwerken en op een prettige wijze anderen motiveren. Je kunt creatief en out of the box denken
en hebt de stijlflexibiliteit om in diverse typen bedrijven en met verschillende menstypen te kunnen communiceren. Jouw commerciÃ«le drive komt voort uit een sterke
nieuwsgierigheid naar wat de ander doet en is erop gericht anderen te helpen en vanuit de relatie de opdracht te krijgen. Je hebt een groot empatisch vermogen, kunt
goed luisteren en de vraag achter de vraag helder maken. Je werkt gestructureerd en planmatig en begrijp het belang van het ophalen van alle informatie op basis
waarvan jouw collegas een goed product kunnen leveren.Â 
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Sollicitatieprocedure

Het volledige werving- en selectietraject wordt verzorgd door MÃ©tier.Mocht je interesse hebben in deze functie en voldoen aan de gestelde eisen, reageer dan zo
spoedig mogelijk via onze site www.metier.nl. Voor vragen kun je contact opnemen met Ingobert.
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