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Bedrijfsomschrijving

Onze klant is een media bedrijf dat zich bezig houdt met content marketing op de zakelijke markt. Iedere
maand brengen ze in eigen beheer meerdere themabijlagen en een magazine uit bij diverse kranten en
magazines, waaronder de Volkskrant, Trouw, Elsevier weekblad, MT en Arts & Auto. Daarnaast
publiceren ze online specials en content op online platforms. De publicaties zijn bedoeld om lezers te
voorzien van informatie over wijd uiteenlopende themas, in de gezondheidszorg en de zakelijke wereld.
De inhoud wordt altijd onderbouwd met sterke bronnen, zoals bijvoorbeeld artsen, hoogleraren en experts
uit de business. Met de publicaties bieden ze klanten de kans om hun kennis te delen en zich te
profileren door de innovatieve manier van branded content.Â 

Functieomschrijving

Het bedrijf bestaat uit vakbekwame media adviseurs en salesmanagers, inhouse redacteuren en een
hoofdredacteur, grafisch vormgevers en online marketeers. Samen gieten zij de boodschap in de juiste
vorm. In jouw functie als Key Account Manager beheer en ontwikkel je de key accounts. Doordat je
conceptueel, commercieel en kritisch kan denken en houdt van snel schakelen, leg je op de juiste
momenten de goede verbanden en weet jij jouw klanten zo te enthousiasmeren. Binnen het bedrijf staan
ze voor veel vrijheid in de uitvoering van je functie dus jouw visie bepaalt hoe je werkt en hoe je resultaat
er uit ziet. Je bent dus zowel conceptueel als commercieel verantwoordelijk voor het jaarresultaat van de
content marketing binnen je eigen niche. Binnen de functie bestaat er veel vrijheid in de uitvoering van je
functie dus jouw visie bepaalt hoe je werkt en hoe je resultaat er uit ziet.

Het betreft hier een uitdagende en tegelijkertijd analytische en commerciÃ«le functie waar je bezig bent
met projectmanagement bij een enthousiast mediabedrijf. Een persoonlijk groeiplan met daarnaast een
marktconform salaris + bonus maken deel uit van je arbeidsvoorwaarden.
Â 
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HBO werk- en denkniveauMinimaal 5 jaar ervaring met b2b salesJe hebt succesvolle ervaring in een
functie als key account manager bij een media bedrijfGoede beheersing van Nederlands en
EngelsFulltime beschikbaarZelfstandig en creatiefDoorzetter en
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